Comment vivre de son Art ?

Vous avez du talent et vous voulez tenter votre chance sur le marché de la création ?
Sachez qu'il faut savoir diversifier sa production. Voici donc 10 fagons de développer
commercialement votre production artistique :

» 1/ Vendre des ceuvres originales comme des tableaux et des gravures congues pour
la Décoration Intérieure d'habitation, cabinet médical, hall d’accueil, etc. N'oubliez pas d'y
joindre un certificat d'authenticité. Faites vous connaitre en participant a des Salons de
Peinture. Vous pouvez aussi faire un dépét-vente dans une galerie ou une boutique.
Contactez des architectes ou agents immobiliers pour exposer vos ceuvres dans des
appartements témoins. Mais restez prudent sur les frais de participation aux expositions
ou le pourcentage a consentir sur les ventes car il y a beaucoup trop d’arnaques aux
artistes ! Gardez la téte froide et pensez a amortir votre investissement.

» 2/ Vendre des reproductions de vos dessins et peintures : cartes postales, affiches ou
posters. Vos photos numériques doivent étre d'excellente qualité et parfaitement
identiques a l'original. Optimisez les au maximum avec un logiciel de retouche photo
gratuit comme PAINTNET (bonne alternative a Photoshop). Vous pouvez confier
I'impression a un professionnel ou bien les imprimer vous-méme a condition d'avoir une
imprimante super performante. Mais testez d'abord la rentabilité de vos produits avant
d'investir dans du matériel colteux !

Pour retouches photos et MOCKUP :
* PAINTNET = https://www.getpaint.net/
* CANVA = https://www.canva.com/fr_fr/

» 3/ Faire des créations sur commande pour des clients particuliers : portraits, décor
mural, pancartes, logo ou illustrations sur mesure, etc. La personnalisation est a la mode :
a vous de jouer sur ce créneau pour décorer des objets. Mais il faut étre clair et précis au
niveau de l'offre tant sur le plan artistique que commercial pour éviter les mauvaises
surprises de part et d'autre. Proposez ce que vous savez le mieux faire et ne vous
dispersez pas dans tous les sens. Les portraits d'aprés photos (de famille, d'animal de
compagnie et méme de fagade de maison) sont trés appréciés mais montrez bien des
exemples de votre style pour ne pas décevoir vos clients.

» 4/ Faire de I'Artisanat d'ART en customisant des vétements et des accessoires : tee-
shirts, sacs, baskets, casquettes, coussins, skateboards, etc. Ces piéces uniques peintes
a la main sont considérées comme des ceuvres d'art a part entiere. Mais un stock suffisant
doit laisser le choix aux amateurs de ce genre de mode alternative. Exposer dans les
foires et marchés de Créateurs demande beaucoup d'énergie et d'investissement en
equipement de stand... plus la camionnette adéquat !

» 5/ Donner des cours de dessin ou peinture dans votre atelier si vous avez la chance
d'en avoir un assez vaste. Sinon vous pouvez réaliser des tutoriels et/ou démonstrations
en vidéos pour partager votre savoir-faire : proposez en quelques un gratuitement sur



YOUTUBE et puis vendez un DVD en ligne. Plus simplement vous pouvez commercialiser
des tutoriels en dossier PDF a télécharger...

» 6/ Publier un LIVRE de coloriage ou un manuel de techniques artistiques, ou bien un
livre illustré pour enfant ou une Bande Dessinée. C'est un projet d'envergure qui prend du
temps et demande une certaine organisation. Rapprochez vous des éditeurs spécialisés
en ce domaine ou tentez I'auto-édition avec un crowdfunding.

» 7/ Proposer des Kits créatifs DIY (faites le vous méme). Soignez le mode d'emploi qui
fera le succés de vos kits de matériel placé dans une joilie boite. C'est un créneau
commercial en plein développement et la prolongation logique du tutoriel ou cours de
dessin. Par exemple vendez des tampons encreurs si vous faites de la linogravure, ou des
pochoirs pour customiser un tee-shirt, ou encore des modéles de broderie ou crochet,
avec votre propre design évidemment.

» 8/ Faire du Design Graphique en créant des motifs pour des fabricants de textiles et
d'objets imprimés afin de recevoir une commission sur les ventes (10 % environ). Mais
sachez qu'il faut faire beaucoup de ventes pour que cela soit vraiment rentable. Les plus
connus sont :

* Tee-shirts et plus = SPREADSHIRT = https://www.spreadshirt.fr/

* Rideaux, coussins, tapis, etc = SOCIETY6 = https://society6.com/

» Vétements, déco, stickers, etc = REDBUBBLE = https://www.redbubble.com/fr
» Tissus et papiers peints = SPOONFLOWER = https://www.spoonflower.com/

» 9/ Ouvrir une boutique en ligne c'est facile sur certaines plate-formes spécialisées
qui prennent un pourcentage sur les ventes en échange de leur gestion et surtout d'une
certaine visibilité sur Internet :

* BIG CARTEL = https://www.bigcartel.com/
* ETSY = https://www.etsy.com/fr/

» 10/ Le crowdfunding (financement participatif) est un moyen de collecter des fonds
pour financer votre projet via une plate-forme Internet. Vous pouvez ainsi organiser une
pré-vente ou bien offrir une contrepartie aux dons (carte, tee-shirt, etc.).

ULULE = https://fr.ulule.com/

Petit guide offert gratuitement par Candy Mary (http://candy-mary,com) pour votre usage
personnel : toute reproduction a but commercial est interdite conformément aux
dispositions L112-1 du code de la Propriété intellectuelle.

Abonnez-vous a mon blog artistique pour recevoir mes derniers articles !

Lien direct = https://decodartiste.com/artshop/



